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Sage Catalogo 2.0

www.catalogplayer.com/sagecatalogo

Descargate nuestra App:

[ @& App Store ][ P> App Store ]




Completa suite de herramientas para la

Transformacion Digital

del proceso de ventas, especialmente disefada

para entornos de movilidad.

Sage Catalogo 2.0 esta especialmente orientado a facilitar la evolucion de los aspectos que mas
influyen el proceso de ventas, en empresas de cualquier sector y dimension.

Comunicacion

Administracion y canalizacion de toda la informacion
comercial y de marketing de la compaiiia hacia
comerciales y clientes desde un unico punto.

Integracion

Integraciéon de datos de negocio con el ERP SAGE
200 Cloud, incluyendo los Pedidos realizados por los
Comerciales de la Empresa mediante la APP.

Productividad

Herramientas digitales profesionales con las que
planificarse, gestionar su cartera y facilitar el proceso
de venta, realizando pedidos u ofertas al momento.

Movilidad

Apps y soluciones web disefiadas para experiencias
multidispositivo, orientadas a facilitar la accesibilidad
y la usabilidad de acuerdo con cada tipo de usuario.



Ciclo

Comercial Aumentado

Datos de Datos de
Negocio Marketing
- Productos -lmagenes
- Familias - Contenido Visual
E R P - Referencias -Videos
-Clientes - Documentos
sage 200 Cloud -Precios -PDFs
-Stock

Propuesta de Valor:

v Mejora de la imagen corporativa

v Monitorizacion de la comunicacion comercial

v Reporte automatizado de la actividad del comercial y el cliente
v" Aumento la productividad del equipo de ventas

v" Optimizacion del proceso de ventas

v Disminucién de errores e incidencias

v Ahorro en costes comerciales y de gestiéon

v No requiere inversion: puesta en marcha sencilla y econémica
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App Tablet

Caracteristicas Generales

CITIZEN

Catélogo

Principales

Sistemas Operativos
La APP SageCatalogo 2.0
esta disponible para iPads y
Tablets y Smartphones
Android.

Soporte
Offline - Online

Todos los procedimientos de
la App cuentan con soporte
Offline. Las comunicaciones
gue no puedan realizarse en
modo Online se almacenan y
se reanudan automaticamente
al disponer de conexion.

Sistema de

Descarga Incremental
Actualizacién mediante el
diferencial de contenidos que
cada usuario tiene instalado,
teniendo en cuenta el tipo de
conexion (WiFi o 4G),
optimizando el proceso de
descarga y ahorrando tiempo
y costes.

Notificaciones
Push

El usuario recibe los avisos y
alertas mediante laAPP y
utilizando el sistema de
notificaciones del propio
sistema operativo.

Componentes

Nativos

La solucion esta planteada
desde un punto de vista 100%
Mobile, lo que significa el uso
de aquellos componentes del
dispositivo que faciliten su uso:
GPS, Camara, Giroscopio,
Pantalla, Micr6fono, Bluetooth...

Conectividad con

Apps Contextuales
Interactividad con las APPs de
uso comun para maximizar el
potencial de la solucion y la
experiencia de usuario:
Google Maps, Agenda del
Sistema Operativo, Galeria
Multimedia local, etc.
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App Tablet

Dashboard

Autogestion del Comercial

ELADIET

vivir naturalmerte

352z Calendario

Numero de visitas mes

3

Facturacion mes

799€

Pedidos pendientes

885€

Cobros pendientes

111€

Objetivos mes

17.351€

Dashboard

- +
E Datos comerciales

Facturacién
Pedidos pendientes
Sumas y restas

Total
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.II Estadisticas

Cobertura

Obj. Ly Obj LY Obj LY
17.351€ 16.944€ | 5% -16.552€ -16.144€

17.357€ 16.944€ 9% -15.721€ -15.314€

Evolucion de Ventas

1)

2)

Agenda Comercial

Cada usuario dispone de una
agenda comercial propia que le
permite organizar su actividad:

v’ Visitas Puntuales
v" Rutas Abiertas (Plantillas)
v" Rutas Cerradas

KPIs de Negocio

La solucién cuenta con un
potente sistema de analisis
comercial que le facilita la auto-
evaluacion de la actividad
comercial en relacion a su
cartera, tanto de forma visual
como detallada y en con datos
a nivel de familias y productos.

Dispone adicionalmente de
control sobre los objetivos
comerciales predefinidos.

SAMSUNG

App Tablets

3) Ciclo de Venta

Las visitas se ejecutan en base
a una planificacion o mediante
visita rapida.

1 Planificar visitas

2 Iniciar visita (prevista o rapida)

3 Mostrar catélogo

4 Compartir informacion

5 Realizar pedido / presupuesto
6 Reportar resultados

Reportar la visita mediante
formularios interactivos al
momento simplifica el proceso
de reporte para el equipo
comercial.

Cada accion principal queda
registrada a nivel GPS,
informacion que junto a los
reportes puede obtenerse en el
Panel de Analitica de
supervision.




App Tablets

t
App Table 2) Familias de Presentacion

y 4
Organizacion de familias y subfamilias que admiten tanto la
presentacion individualizada de productos, como la
organizacion mediante grupos de productos o servicios por

Home de CO ntenidOS tipologias, areas, marcas, novedades, temporada, ofertas,

PDFs Interactivos...

1) Personalizacion
Grafica
Adaptacion de los estilos de la
interfaz a la imagen corporativa
de la compaiiia.

Tanto a nivel App como en las
notificaciones a clientes.

3) Secciones

Especiales

Secciones corporativas y
conceptuales que permiten
introducir visualmente la
identidad de la compafia y su
propuesta de valor.
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App Tablets

App Tablet

Catalogos

PDFs Interactivos

1)

Creatividad

llimitada

Sabemos lo importante que es
disponer de libertad en cémo se
presenta la oferta de la empresa
y no la queremos limitar.

Con ésta modulo se pueden
utilizar como base de trabajo los
propios PDF de la compafiay
hacerlos totalmente interactivos.

De éste modo se podré priorizar
visualmente la informacion que
mas interesa de forma integrada
con SageCatalogo y aprovechar
toda su potencia.

Mediante el sistema de
administracion la compafiia tiene
total autonomia para auto-
gestionar los catalogos y
documentos interactivos.

2) Navegacion Intuitiva
El sistema de pasa paginas cuenta con menu de capitulos o
secciones y paginas.

LLEVA LA FIESTA
EN TUS MANOS

Incluye en tu joyero los nuevos disefics
de tendencia en anilos para el dia y la noche.

Set de 2 Anillos Glam

3) Interactividad

5)

La solucién posibilita la
vinculacién de los productos y
archivos multimedia asociados
a cada capitulo o pagina del
documento e incluso permite la
creacion de Puntos Calientes
mediante el Mapping de zonas
de accion en los documentos,
que permiten definir qué
acciones o contenidos se
asocian cuando el usuario hace
Clic. (Exclusivo SAGECATALOGO PRO)

BlUsquedas

El sistema de PDF permite la
bldsqueda en contenidos
indexados internamente y por
tanto localizar las paginas que
contengan el contenido
buscado.

Supervision

El sistema monitoriza la visita,
los catélogos que se abren, el
tiempo que se esta en cada
pagina y contenido de forma
totalmente automatica.



App Tablets

App Tablet

Catalogos

Estructurados

1)

2)

Listado estructurado

de Articulos

Cada usuario puede trabajar
con los clientes sobre los que
tiene permisos, pudiendo
consultar en listado por Cliente,
Direcciones (con o sin Rutas) o
lista de Contactos.

Multiples Vistas

La solucién dispone de
distintas visibilidades para
responder a cada momento y
tempo de presentacion.
Opciones para mostrar o no
acciones rapidas, ocultar
precios, etc. Los precios del
catalogo corresponden con los
netos o especiales del cliente si
hay uno seleccionado.

4)

5)

3) Acciones Rapidas
Posibilidad de realizar acciones sobre los productos sin necesidad
de entrar a la ficha (compartir, afadir al pedido, ver ficha resumen,
anadir a favoritos, etc.).

Ficha Completa

Ficha Simple con los datos
provenientes del ERP o/y Ficha
Avanzada con todo tipo de
informacion ampliada,
documentacion, imagenes o
videos incluidos.

Dispone de seccion de
productos relacionados y otras
funcionalidades orientadas a
incrementar la venta.

Busquedas y Filtros

Avanzados

Facilita la busqueda avanzada
de productos de forma textual,
por cédigo o/y mediante
atributos y caracteristicas, que
pueden ser atributos
iconogréficos, que facilitan la
seleccion coincidente con la
acuerdo a la informacion de la
base de datos local.

* Multiples Vistas
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App Tablet

Clientes

Gestion Comercial

1)

2)

Listados de

Clientes

Cada usuario puede trabajar
con los clientes sobre los que
tiene permisos, pudiendo
consultar en listado por Cliente,
Direcciones (con o sin Rutas) o
lista de Contactos.

Vistas Previas

La solucién dispone de
distintas visibilidades para ver
informaciéon de resumen tanto a
nivel de ficha como a nivel de
Mapa o Estadisticas que
facilitan la explotacion de datos
de la cartera de clientes sin
necesidad de entrar a la ficha
Detalle.

3) Fichas de Cliente

4)

5)

Las fichas de cliente son
detalladas y modulables,
pudiendo definir qué secciones
de muestran en funcion de la
operativa prevista y facilitando
su gestion y mantenimiento.

Acciones

El sistema permite todo tipo de
acciones sobre los registros en
funcion de permisos (seleccion,
edicion, eliminacién o creacion)
asi como acciones
contextuales con otras
aplicaciones (Ir a direccién
mediante Maps, etc.).

Filtros Rapidos y

Avanzados

Opcidén de mostrar Unicamente
los registros de Clientes o
Prospectos, o de aquellos que
se encuentran a una distancia
determinada del usuario en
base a su posicién GPS.
Posibilidad de filtrar el conjunto
de registros en base a criterios
de segmentacion y localizacion.
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App Tablets

App Tablet 2) Maltiples Puntos de Insercion
- ) El sistema esta claramente orientado a la venta y por ello es posible visualizar las 3) g?ntrg| det Slgogtk K
P e I O S unidades afiadidas y afiadir mas desde cualquier puntos de la solucion: desde la . |fs eme}[_ € C?.n Tf i € >toc
cesta, los listados, la ficha resumen o la ficha detalle del articulo, desde el historial o informativo o imrativo, en

funcion de la configuracion.
Sistema visual de semaforos
o/e informacion detallada de las
unidades disponibles.

los productos habituales de la ficha del cliente, etc..

Gestion de Ventas

ALl A

1) Légica de Precios — CITIZEN — Supervision

Integrada 4) . o
La A cula | reci 0 - . El sistema permite afadir la
O"’]}ﬂ_ PP caé:_u a OIS precios € o firma (no biométrica) del cliente
y _'”edeE'Sgt_e amisma = NGO _— . al pedido con el objetivo de
ogica de : P CRONO AVIATOR formalizar la transaccion.

o _ 2 S ot Para mas garantia, en cada
v Mdltiples Tarifas cene [

pedido como en otras

v Precios por Volumen transacciones se registra la

v" Descuentos

OF COLLECTION - FERD30-854

g

FACTURACION ; : Loy posicién GPS.
v" Descuentos por volumen Y eitons O OFCOLECTON - E0s0s
v Precios especiales A
v/ Descuentos por familia } B 5) Notas y
5 | comentarios
Y en funcién de permisos el R _ _
usuario podra modificar los LY EI pe_dldo u ofer’Fa permite
precios y condiciones PROMOCIONES incluir comentarios generales
i : v : . )
predefinidas del cliente sobre el internos o abiertos, asi como

. Productos Total pedido i i
Pedido u Oferta. - e comentarios de linea.

SAMSUNG




Panel de

Administracion

Caracteristicas Generales

A h & 7 @

Productos

- Lista de productos

Total: 46

FAMILIA/S

CHRONO SPORT O@m @@
O
Famikajs: CHRONO SPORT / COLECCIONES / EXTRAS / OF Ref: OF COLLECTION - CADG40-86| ID- CP6. Posicién: 0 Activo: . Contenido
CHRONO SPORT O ( m/
O
Famila/s: CHRONO SPORT / COLECCIONES [ O Ret: OF COLLECTION - CADG45-15H ID: cP Posicidn: 1 acive: (@l
=, .
CHRONO SPORT o O
FamiNa/s: CHRONO SPORT [ COLECCION Ret LLECTION - CAG64: ID:CP15  Posicion: 2 actvo: (@
= T
)
CHRONO RACING o O
(]
Famillajs: CHRONO RACING / CC CIONES / Of Ret L ION - CA4198-17H ID: CP5 Posiciin: 3 Activo:
)\ CHRONORACING Om
o @
1 Famila/s: CHROMO RACING / COLECCIONES / Ret LLECTION - CA#198- ID: CPa Posicion. 4 actvo: @l
—
I~ o O
S -
- Famihafs; COf N 4/ST Ref LLECTION - BU4018-11 D Posicion activo: (@l

STYLE

MacBook Pro

Activacion de

Modulos

La solucion permite activar
Unicamente aquellos médulos
que son de aplicacién en el
escenario de trabajo de la
compafiia.

Permisos y

Reglas de Negocio
Parametrizacion de los
modulos aplicados en funcion
de las reglas de negocio y
criterios de permisos sobre
grupos y usuarios.

Gestion de

Contenidos

Sistema intuitivo de gestion
de contenidos multimedia que
facilita el uso y la publicacién
de la informacién sobre las
distintas aplicaciones de la
solucion (PIM).

Centraliza toda la informacién
necesaria en el proceso de
comunicacién comercial.

Gestion

de usuarios
Administracion del
organigrama jerarquico de
usuarios asi como de los
permisos a cada una de las
aplicaciones de la plataforma.

Webservices

la Integracion
Sistemas de integracion
mediante webservices 0
intercambio de archivos con
terceras plataformas (CRM,
Bl, eCommerce, Web, etc.).



Panel de

Analitica

Principales Funcionalidades

07/04/2018 Usuario: Xavier Sola
Usuarios

DAD ACTIVIDAD GRAFICOS GRUPOS

(] 8

Notas enviadas

avid

Ilé . . . .
S Pedidos por usuario — Comparticiones por usuario
caballe Catalogo
50 3 .
VENTAS: GRAFICOS
GRAFICOS DE VENTAS.
@
caballe@sobrerroca.com *VENTAS FOR DA
) £
g Clente:
3 5
a 20 £
1
8 8
ONIZACIONES David Cabalé David Caballé
Data/Hora B Enero I Febrero I Marzo I Abril B Enerc M Febrero M Marzo [ Abril

06/04/2017 21:27

MacBook Pro

»TOP 1 COMERCIALES DE VENTAS

»TOP10 CLIENTES PORVENTAS

Actividad

de Usuario

Registro de actividad realizada
en las APPs tanto a nivel de
presentacién como de gestion,
incluyendo posicién GPS en
cada actividad principal.

Actividad

de Clientes
Seguimiento y trazabilidad de
la informacién compartida y
del uso de las herramientas
web para clientes.

ACTVEAD

*TOPI0 PRODUCTOS VENDIDOS. #TOP 10 VENTAS POR FAMILIAS.

KPlIs

Clientes

Indicadores visuales de la
toda actividad realizada sobre
clientes y de la suya propia:
visitas, informaciéon mostrada
y consultada, ventas, etc.

KPlIs

Ventas

Informacién de ventas y por
usuarios, clientes, grupos,
productos y familias,
incluyendo evoluciény
rankings.

KPIs

Visitas

Explotacion de datos relativos
a las vistas y acciones
realizadas: quien, cuando,
cuanto, como y que muestran
y comparten los usuarios en
Su jornada.

* Informacién exportable en formato EXCEL.



Catalogo

Online

Caracteristicas Generales

& Familias @ Productos

—
> Juegos de mesa =— mEm
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ril-mayo (39)

Tangram madera Rummy de luxe ¢Qué soy yo? Colgado
6) 11605FALOMIR 20008FALOMIR 9506 11506FALOMIR
295€ 10,50 € 6,70 € 6,95 €

nesa (25)

6)

MacBook Pro

Personalizacion
Gréfica

Adaptacion de los estilos de la
interfaz a la imagen
corporativa

de la compaifiia.

Experiencia

Multidipositivo
Disefio Responsive para
facilitar el acceso mediante
cualquier tipo de dispositivo.

sulrerroca . |

< Producto
‘ Tarro con luces de led y mensaje [

Ref : 0036754

\ 3,61€

L

Publico
o Privado
Posibilidad de definir el

acceso publico o privado
mediante credenciales.

Portfolios

Segmentados

Permite crear portfolios
genéricos orientados a
segmentar la oferta por tipo de
cliente o ciclo de venta, sin
necesidad de presentar todo
el catalogo de la empresa.

Portfolios

Personalizados
Compartir la informacion de
interés del cliente mediante el
modulo Favoritos, que permite
crear un catalogo al vuelo con
los contenidos que mas
interesan al cliente.

* Transformela facilmente en:

Sdge Catalogo Extranet



Descargate nuestra App:
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